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новый актуальный мастер-тренинг
10 -11 декабря  2013 г., г. Глазов
Впервые в Глазове

Межрегиональное агентство «Лига PR» и известный российский 
бизнес-тренер Игорь Крымский 
представляют новую авторскую образовательную программу:
	 «Секреты работающего маркетинга. 
Искусство коммуникаций»
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	Крымский Игорь Борисович –  маркетолог, бизнес-тренер, рекламист, преподаватель и эксперт Международной Школы Бизнеса Московской торгово-промышленной палаты, член Союза журналистов России, член Союза дизайнеров России. Автор более 140 публикаций по маркетингу, рекламному продвижению и технологиям. Знает ВСЕ об искусстве рекламы. 
Ключевые клиенты: ОАО «МегаФон», ОАО «ВолгаТелеком», ОАО «Уральский трастовый банк», ОАО «Ижкомбанк», ОАО «Мобильные ТелеСистемы», ООО «Пиком», ООО «Архитектура», ФГУП «Ижевский механический завод», ООО СПК «Крафтпласт», ЗАО «Уралстройинвест», ОВЦ «Вятка-Экспо», Вятская торгово-промышленная палата», ВЦ «Пермская ярмарка», ОАО «МобилБанк», ОАО «Восточный» и др.


Благодаря 20-летнему стажу работы, в программе используется много практических примеров из личного опыта, различные форматы общения – от диалога до мастерской, в которой рождаются новые проекты.
Кому предназначен мастер-класс?

· Владельцам бизнеса, топ-менеджерам.

· Директорам и специалистам по маркетингу, PR и рекламе.

· Руководителям и сотрудникам отделов рекламы и маркетинга.

· Специалистам по продвижению предприятия.

· Сотрудникам организаций, образующих инфраструктуру поддержки малого и среднего предпринимательства, молодёжное предпринимательство, социально-ориентированный бизнес.




новый актуальный мастер-тренинг
10 -11 декабря  2013 г., г. Глазов
План мероприятия:

1. Работающий маркетинг

· Основные понятия, концепции и процессы современного маркетинга.
· Современные инструменты маркетинга. PR. Брендинг.
· Секреты работающей рекламы.
· Понятие «золотого» и «лояльного» клиента.
2. Практика: создание идеи нового ценного продукта (товара/услуги)
3. Искусство коммуникаций:

· Умение планировать, умение определить миссию и ставить цели.

· Правила первого контакта. 

· Ложь в приоритетных переговорах и ее 5 видов. 

· Мимика, жесты и факторы их успеха. 

· Провокации и манипуляции в переговорном процессе.
· Основные правила споров. 

· Выходы из конфликтных ситуаций. 

· Факторы Вашего успеха.

4. Практика: модель первых переговоров с непредсказуемым результатом.

5. Заключение. Ответы на вопросы.

Участник получает:

· подборку кейсов и примеров
· уникальный сборник учебно-методических материалов
· возможность в течение месяца после завершения практикума задать вопрос и получить на него ответ от самого Игоря Крымского!
· сертификат, подтверждающий успешное прохождение мастер-класса
· удовольствие от общения и багаж новых идей
Спешите, количество мест ограничено!
	Место проведения: 

Время проведения 
Стоимость участия 

 Скидки!!! 


	г. Глазов, ул. Калинина 4, (Сбербанк), 2 этаж, конференц-зал

10 - 11 декабря 2013 г., 10.00 - 17.00 (регистрация с 9.30)

За два дня всего 3 000 р. 

15% при оплате 2-х и более мест по одному счету,

5% скидки на каждый следующий тренинг (семинар)


Узнайте подробную информацию о мастер-классе по телефону:
(341-41) 7-14-97,
8 912 7683115 – Любовь Дубяго
e-mail: ano-compas@mail.ru
______________________________________
